
МЕТОДИЧНІ ВКАЗІВКИ
для економістів зі збуту 
для написання курсової роботи на тему:
«Організація та вдосконалення системи реалізації продукції 
 на ДП «_______________ЛГ»

Зміст роботи
Вступ												1 – 2с
Роль і значення системи збуту в управлінні підприємством.

1. Коротка характеристика підприємства					3 – 4с
Природно-економічні умови діяльності підприємства. Основні економічні показники діяльності підприємства за 2014-2016 роки в динаміці: обсяги лісогосподарської та промислової діяльності, собівартість реалізованої продукції, прибуток, показники використання засобів виробництва, трудових ресурсів тощо.

2. Аналіз виробництва та реалізації продукції					8 – 10 с
Організаційна структура управління реалізацією продукції. Товарна політика підприємства. Показники якості продукції. Сертифікація продукції. Досвід вивчення сегментації лісових ринків. Досвід просування продукції на ринки. Аналіз попиту на всі види продукції, наявність товарів-конкурентів і замінників. Аналіз причин низької ефективності збуту, матеріальних втрат при реалізації.

3. Заходи щодо підвищення ефективності збуту продукції		8 – 10 с
Підготовка проектів перспективних і річних планів з реалізації продукції, виконання робіт з вивчення попиту на продукцію, пошук нових ринків збуту. Розробка стратегії проведення рекламних заходів в засобах масової інформації за допомогою зовнішньої, електронної, поштової реклами. Оцінювання результативності запропонованих заходів за допомогою SWOT-аналізу.

Список використаних джерел


Необхідну інформацію для аналітичної частини роботи слухач повинен підібрати на своєму підприємстві перед від’їздом на навчання.
Обов’язковою вимогою є дотримання запропонованої структури курсової роботи.
Електронний варіант методичних вказівок для написання курсової роботи є на сайті "Укрцентркадриліс":
 (http://kadrlis.com.ua/metoduchni_rekomendacii_kaf_ekonomiku.htm).


